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I NUMERI CHIAVE

Il dossier

11 peso del settore del riso

1,4 milioni di tonnellate
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La produzione di riso greggio nel 2024

52-55%

La quota piemontese

226.000 ettari

La superficie coltivata in Italia

114.000 ettari

L'area coltivata in Piemonte
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514 milioni di euro
Il valore economico della filiera

3.500

Le aziende risicole

Oltre 200
Le varieta registrate

ROBERTOMAGGIO

eimportazioni selvag-
ge in Europa di chic-
chi asiatici. I1 crollo
delle varieta storiche
come I’Arborio. I prezzi dei
fertilizzanti che si impenna-
no per effetto della guerra in
Medio Oriente, e le dinami-
che speculative internazio-
nali sui costi del gasolio agri-
colo ed energia. In sintesi:
una tempesta perfetta. E
quella che si sta abbattendo
sul settore risicolo italiano e
comunitario. A farnelespese
&un prodotto sempre piitap-
prezzato e consumato in Eu-
ropa, ma che rischia di non
avere futuro.
Lamobilitazione per salva-
re il comparto & trasversale,
e corre al pari passo degli al-
larmi lanciati dalle associa-
zioni di categoria e da Ente
Nazionale Risi, 'organismo
chetutelairisoma-
deinItaly. Unaric-
chezza che vede il
Piemontela princi-
paleregionerisico-
la d’Italia con una
superficie coltiva-
ta pari a 114.000
ettari. Di questi,
71.000 sono nella
provincia di Ver-
celli. L’ultima crisi, che si as-
socia a quelle ormai croni-
che, & quella sul prezzo del
gasolio agricolo: Coldiretti
ha denunciato possibili ma-
novre speculative perla guer-
ra, erialzi di 40-50 centesimi
al litro. Per fare chiarezza su
incrementi ritenuti anomali
esproporzionati, i vertici na-
zionali hanno presentato un
espostoallaprocuradi Roma
e alla guardia di finanza. Poi
ci sono i fertilizzanti: la de-
nunciasurincarisproporzio-
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Lltalia & il primo

produttore europeo,
coltiva il 56—=57%

della superficie
risicola dell'Ue
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Boom diimportazioni dall'estero e aumento difertilizzanti e gasolio
“Cosiil futuro dei produttori € arischio”. L'allarme da Vercellie Novara

50

Centesimi
allitro
Limpennata
delgasolio
agricolo negli
ultimi giorni

natidovuti alle tensioni inter-
nazionali & di Confagricoltu-
ra. Dall’inizio del conflitto in
Iran, dicono, il costo dell’'u-
rea (uno dei componenti dei
fertilizzanti) & passato in al-
cunezoneda55a75euroeu-
roal quintale. «Sistanno veri-
ficandoanche casi diindispo-
nibilita di prodotto, benché
nonsiarealistica, ma dovuta
afenomeni speculativiy, evi-
denziano dall’associazione.
Costiinsostenibili che siag-
giungono ai rincari e ai pro-
blemi gia segnalati in tempi
non sospetti, in primis le im-
portazioni dall’Asia. La Re-
gione Piemonte ha colto il
grido d’allarme della Coldi-
retti e convocato il tavolo di
crisiregionale. La situazione
illustrata al Grattacielo Pie-
monte & allarmante: il 60%
delriso che entra inItalia be-
neficia del dazio zero, e dal
2009 le importazioni sono
passate da 9 a oltre 50 milio-
ni di chili. «La situazione
prezzi & disastrosa — com-
menta il presidente di Coldi-

40%
llvalore
perso
daalcune
delle qualita
delriso

retti Vercelli e BiellaRoberto
Guerrini —: basti pensare che
alcune varietd hanno perso fi-
no al 40% del valore, mentre
icostidiproduzione sonoau-
mentati fino al 70%, tra ferti-
lizzanti, energia e mezzi tec-
nici. Una situazione insoste-
nibile: in riunione abbiamo
chiesto un intervento imme-
diato che metta a disposizio-
ne i fondi del Csr (Comple-
mento sviluppo rurale, ndr)
per unmaggior sostegno alle
imprese risicole». Altre ri-
chieste espresse dalla confe-
derazione: il rafforzamento
dei contratti di filiera, una
clausoladisalvaguardiareal-
mente automatica e tempe-
stiva per i prodotti in ingres-
so in Europa, e I'applicazio-
ne del principio di reciproci-
ta negli accordi commercia-
li. «Gli stessi standard euro-
pei di sicurezza e sostenibili-
ta - concludono dalla Coldi-
retti—devono valere per tutti
iprodotti, indipendentemen-
tedal Paesedi origine».

Un grido d’allarme viene

17
Milioni
Letonnellate
diriso
importato
daiPaesi
dell'Ue

stato lanciato anche da Ente
Risi, che ha convocato I'inte-
ra filiera del riso degli otto
Paesi produttori europei.
Tutti i membri, nel forum,
hanno denunciato unasitua-
zione ormai insostenibile: le
importazioni hannoraggiun-
to livelli mai visti, penaliz-
zando pesantementeirisicol-
toriel’industria dellatrasfor-
mazione. Stando agli ultimi
dati illustrati dall’ente, du-
rante l'ultima campagna di
commercializzazione le im-
portazioni di riso nell’Unio-
ne europea hanno raggiunto
circa 1,7 milioni di tonnella-
te. Di queste, una parte consi-
stente ha fatto ingresso nei
porti con dazi ridotti o nulli.
Allostesso tempo, i produtto-
ri europei devono far fronte
acostidi produzione pii ele-
vati, edevonorispettare nor-
meambientali e di produzio-
netrale pili rigorose al mon-
do. «Questa situazione sta
creando una crescente incer-
tezza» denunciano Ente Ri-
si, Copa Cogeca (le associa-
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zioni degliagricoltori e delle
cooperative agricole dell’U-
nione europea) e Ferm, la Fe-
derazione dei risicoltori eu-
ropei. 1l rischio concreto?
Che le aziende, schiacciate
verso il basso dalla specula-
zione internazionale e dal
conflitto, arrivino a fare scel-
te disperate. «La politica eu-
ropea ci sta portando verso
un declino irreversibile — ha
evidenziato Bobba -. Non
possiamo piti stare a guarda-
re, éoradiagirey.
L’assemblea degli otto Pae-
sieuropei produttorihadeci-
sounaserie di iniziative con-
crete che verranno messe in
atto nelle prossime settima-
ne: 'obiettivo € convincere i
parlamentari europei a non
approvare i regolamenti in
votazionea fineaprile, in mo-
do da consentire una modifi-
ca alle soglie di attivazione
della clausola di salvaguar-
dia(cioéidazi)automatica.
Anche sindacati e associa-
zioni si stanno muovendo di
pari passo. Confagricoltura
afebbraio ha portato la pro-
testadavanti alla Borsa Mer-
ci di Vercelli, la pilt impor-
tante in Europa per le con-
trattazioni sul riso. Traleri-
chieste emerse durante il
sit-in ¢’ anche un passo in
avanti sull’applicazione in
Italia del drone agricolo.
Cia Agricoltori italiani ha
preso parte al forum di Ente
Risi, evidenziando i ribassi
sulle quotazioni delle varie-
ta storiche del riso. «Il ri-
schio & una riduzione delle
superfici coltivate, con il pe-
ricolo concreto di una deser-
tificazione delle aree risico-
le» ha denunciato Manrico
Brustia, referente regionale
del comparto Risidi Cia. —

©RIPRODUZIONE RISERVATA

L'INTERVIS

EMANUELEBONINI

aguerra in Iran e le ri-
percussioni soprattut-
to energetiche del con-
flitto potrebbero an-
che non penalizzare in modo
serio ’economia dell’Italia e
delle sue regioni di nord-ove-
st, ma sul tessuto economi-
co-produttivo pesa «il fattore
psicologico», che potrebbe
produrre un freno vero alla
crescita. E questo, secondo il
presidente del Centro Einau-
di, Giuseppe Russo, 'elemen-
to che pitidi ogni altro puo pe-
nalizzare il Paese e, di conse-
guenza, anche Liguria, Pie-
monte, Valle d’Aosta e Lom-
bardia. «Il rischio maggiore &
che investimenti avviati non
siportino avanti, e che tuttosi
fermi per effetto della paura,
spiega.
Volendo quantificare in ci-
fre, quanto ¢’ in gioco?
Quantosirischia?
«Dipende dalla durata del
conflitto. Entro le 2-3 setti-
mane di guerra, forse anche
entro le 4 settimane, avrem-
moricadutenell’ordine di de-
cimi di punto. Parliamo di
“zerovirgola”, chesi sottrag-
gonoalla crescita e siaggiun-
gono all’inflazione. Ma si
tratta di effetti che verrebbe-
ro comunque riassorbiti nel
corso del resto dell’anno, e
quindi non si andrebbe in re-
cessione. Ripeto: questo se il
conflitto dura pocoy.
Quanto prevede durera que-
staguerra?
«Dipende in parte da come
vanno le operazioni sul cam-
po, e in parte da quanto l’eco-
nomia sostiene questa guer-
ra. Le guerre costano, soprat-
tutto per le economie di Israe-
le e Iran. 1l bilancio pubblico
israelianosi sta deteriorando:
iriservistirichiamatisonouo-
mini che non lavorano pitl,
nongeneranoricchezzané pa-
gano le tasse, ma sono pagati.
Tuttavia il deficit di Israele
puoessere finanziato dai mer-
cati internazionali perché il
rating lo consente, mentre |'I-
ran non avendo accesso ai
mercati internazionali se non
pud vendere petrolio deve
stampare moneta. Quindi I'l-
ran sa che questa guerra deve
finire presto. Insomma, la pro-
babilita cheil conflittoresti di
altaintensita é bassamente so-
stenibile da entrambe le eco-
nomie, anchesequellairania-
nahail fiato piti corto. La mia
ideaecheladuratadel conflit-
tonon puo essere molto lunga
perché entrambe le economie
hanno bisogno di tornare alla
normalitay.
E gli Stati Uniti?
«Non parlo degli Stati Uniti,
perché sonoimprevedibili».
Ha fatto riferimento alla re-
cessione. C’¢ invece un ri-

Giuseppe Russo
“Hormuz, il petrolio ela paura

oliinvestimenti sono arischio”

llpresidente del Centro Einaudi: conuna guerradiun mese pericolo inflazione
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lIflusso che passa perlostretto diHormuzémoltoimportante per l'industiriadel Piemonte

schio stagflazione, come pa-
ventato dal commissario eu-
ropeo per ’Economia, Valdis
Dombrovskis?

«Se la guerra supera le quat-
tro settimane si, ¢’€ questo ri-
schio. Se per piti mesi il prez-
zo del petrolio supera gli 80
dollari al barile l'impatto
sull'inflazione c’¢ e il rischio
di stagflazione dunque € pos-
sibile, anche se non completa-
menterealisticon.
Perchénonloé?

«Perché ritrovarsi in un sif-
fatto scenario vorrebbe dire
ritrovarsi nello scenario ca-
tastrofico. Se il conflitto do-
vesse durare cosi tanti mesi
non escludo che altri attori
potrebbero intervenire per
tentare di risolverlo. Non di-
mentichiamo che India e
Giappone dipendono per
1’80% dal petrolio che transi-
taper Hormuzy.

Per I'lItalia quanto pesa il pe-
trolio fermo a Hormuz?
«Dipendiamo da gas e petro-

66

Giuseppe Russo
Presidente Centro Einaudi
IIrischio maggiore
échegliinvestimenti
avviatinonsiportino
avanti, e che tutto
sifermi per effetto
dellapauragenerata
dalnuovo conflitto
incorsoinlran

Entroledueotre
settimane diguerra
potremmo avere
ricadute nell'ordine
didecimidipunto
Sitratta pero
di“zerovirgola”
che sisottraggono
allacrescita

NEL 2025 CDS HA MESSO IN CAMPO 30 MILIONI

Casadella Salute apre un centro a Torino
Linvestimento per crescere in Piemonte

Casa della Salute rafforza la
propria presenzain Piemon-
te con l’apertura di un nuo-
vo centro medico a Torino,
in via Alfonso Badini Confa-
lonieri 4/2. La struttura, di
circa 1.200 metri quadrati,
& stata completamente rin-
novata coninterventi di effi-
cientamento energetico, tra
cuil’installazione di pannel-
li fotovoltaici, e restituisce
alla comunita un immobile
rimasto inutilizzato dal
2024. 11 centro, aperto dal
24 febbraio come punto in-
formativo e per le prenota-
zioni, inizieral’attivita sani-
taria dal 9 marzo. Al suo in-
ternosono presenti otto stu-
di per visite specialistiche,
uno studio ecografico, un’a-

reaodontoiatrica contreriu-
niti e diversi servizi di dia-
gnostica per immagini:
TAC, radiologia tradiziona-
le, mammografia, MOC, Co-
neBeameunarisonanzama-
gneticaadaltocampodal,5
tesla dotata di moduli di in-
telligenzaartificiale persup-
portareil lavoromedicoeri-
durre i tempi di esame. «To-
rino rappresenta una tappa
importante del nostro per-
corso di crescita e una sfida
significativan, spiega I'am-
ministratore delegato Mar-
co Fertonani. Nel 2025 Cds
hainvestito circa 30 milioni
dieuro, destinandounaquo-
ta rilevante al Nord Ovest,
area considerata strategica
nelpianoindustriale. —

lioper circail 50 per cento del
fabbisogno complessivo. L’e-
lettricita dipende dalle fonti
rinnovabili per circa il 50%,
poi ¢’ la domanda di fonti
combustibili per tutto il tra-
sporto: marittimo, stradale e
aereo. Senzadimenticareil ri-
scaldamento. Insomma, noi
abbiamo dipendenze da fonti
fossili molto ampie e il flusso
chepassa perlostrettodiHor-
muzeémoltoimportante. L’Eu-
ropaedipendenteel'ltaliaan-
corapiltdipendente dellame-
diaeuropea.
Egiustoevitare di aumentare
itassidiinteresse, come chie-
sto dal ministro Giorgetti?
«Ha ragione Giorgetti. Sareb-
be sbagliato rispondere in
questo modo all’aumento
dell’inflazione dovutoall’au-
mento dei prezzi di gas e pe-
trolio. E vero che l'inflazio-
neviene contrastata con ’au-
mento dei tassi di interesse,
ma se l'inflazione & determi-
nata da materie prime dai
prezzi pilt alti un aumento
dei tassi, che comprime la
domanda, non aiuta. Sareb-
be dunque una mossa sba-
gliata. Io invece i tassi li la-
scerei dove sono, e addirittu-
ra cercherei di diminuirli,
cosi da alleggerire il peso su
famiglie eimprese».

In questo modo non sirischia
di scoraggiare consumi e in-
vestimenti?

«Uno dei fattori principali di
questa guerra € l'incertezza,
che pesasulle spesediscrezio-
nalidi famiglie eimprese. An-
che le spese non fatte hanno
un impatto, ma tutto dipende
dalladuratadel conflitton.
C’¢ solo I’energia che puo di-
ventare problema per infla-
zione e crescita o ci sono altri
rischi perlatenuta dell’Euro-
paedelsistemaltalia?
«Unaquotadel commercioin-
ternazionale passava peril ca-
nale di Suez, che ora e chiuso
e dunque ci sono tutta una se-
rie di merci che non passano
pitl. Questo aumenta il tempo
di consegna, e di conseguen-
zaicostiditrasportoy.—
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Linnovazione
lasciail segno
ma soltanto
seecondivisa

DEBORAPAGLIERI*

N un contesto economi-
co che impone alle im-
presediadattarsirapida-
mente ai cambiamenti,
'innovazionenon pudesse-
repill vista come un obietti-
vo isolato, ma come un ele-
mento che deve permeare
ogni aspetto dell’impresa,
creandoimpatto positivo.
C’@ un concetto cruciale
per affrontare le sfide di un
mercato in continua evolu-
zione, ovvero la creazione
divaloreattraverso partner-
shipstrategiche. Cisono ca-
si che dimostrano come I'u-
nione di forze possa portare
a risultati straordinari. Per
il Gruppo Paglieri, 'impe-
gno si riflette nell’adozione
di soluzioni innovative nei
processi produttivi e nella
creazione di prodotti cheri-
spondono alle esigenze del
consumatore, ma anchenel
considerare la partnership
come unostrumento fonda-
mentale per creare valore
nella filieraldm-Gdo, gene-
rando efficienza nella rela-
zione e facendo emergere
opportunita dallaconoscen-
zareciproca.
L’innovazione,  pero,
non &solo una questione di
tecnologia, ma di cultura.
Eun cambiamento profon-
dochedeveavvenireall’in-
terno delle aziende, dove
la mentalita collaborativa
e il coinvolgimento attivo
dei dipendenti e degli sta-
keholder diventano essen-
ziali per il successo. L'inte-
grazione di soluzioni inno-
vative deve andare di pari
passo con la valorizzazio-
ne delle relazioni, creando
un percorso di co-creazio-
ne che benefici tutte le par-
ti coinvolte, e adottando
un approccio di filiera an-
cheallasostenibilita, che ri-
chiede collaborazione e
coordinamento per dispie-
gare pienamente i suoi ef-
fetti. Inoltre, le partner-
shipimplicano lavorare in-
sieme su dati oggettivi, mi-
surare le performance, in-
dividuare aree di migliora-
mento e semplificare pro-
cessi e strumenti, elementi
che consentono di genera-
re valore condiviso e di co-
struire alleanze strategi-
che efficaci. L’obiettivo fi-
nale deve essere quello di
generare valore condiviso.
Leaziendehannolarespon-
sabilita di costruire allean-
ze che rispondano alle esi-
genze del presente, ma che
guardino con fiducia al fu-
turo. In questo scenario,
I'innovazione va intesa co-
me un processo che unisce
tecnologia, persone e valo-
ri. Le aziende hanno la re-
sponsabilita di lavorare in-
sieme ai propri partner,
mettendoinattoazioniche
possano contribuire a co-
struire un futuro cherispon-
daalleesigenzeditutti. —
*AddiPaglieri
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